
Bilatu nahi den profilaren laburpena

Zuzendari tekniko sortzailearekin batera, enpresa zuzenduko duen zuzendari exekutibo (CEO) ekintzaile baten bila ari gara. CEOa arduratuko da 

enpresa-garapena, funtsen bilketa eta merkatura irteteko estrategia bultzatzeaz. CEOak eta CTOak elkarlanean egingo dute lan ikuspegi estrategiko 
globala osatu eta gauzatzeko. Hala, abangoardiako ikerketa inpaktudun merkataritza-irtenbide eskalagarri bihurtu beharko dute.

Lan-eskaintza

CEO

PROSPECT BIOTECH PROIEKTUA
Gure misioa kultibo zelularren monitorizazioa eta optimizazioa eraldatzea da, mikro-bioerreaktoreen plataforma aurreratuen, denbora errealeko analisi
espektroskopikoen eta ikasketa automatikoan oinarritutako datuen interpretazioaren bidez. Hasierako helburua immunoterapia aurreratuan eta zeluletan
oinarritutako garapen farmazeutikoan zentratzen da. Gure enpresak gailu fluidikoen zorroa eskainiko du, txipetan, azken belaunaldiko sentsoreetan,
monitorizazio automatizatuan eta emaitza terapeutikoak hobetzeko eta berrikuntza farmazeutikoa bizkortzeko diseinatutako datuetan oinarritutako
zerbitzuen bidez. Oinarri teknologiko sendoa dugu eta laborategitik merkatura igarotzeko prest gaude.
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Joan proiektura

https://www.spri.eus/ekintzailetza/prospect-biotech-zelula-kultiboen-argi-bidezko-analisiak-denbora-errealean/


Profila

• Masterra enpresen administrazioan, bizitzako zientzietan, ingeniaritza 

biomekanikoa edo horri lotutako arloak. Kontuan hartuko da zientzia eta 
enpresa arloko prestakuntza bikoitza izatea, baina ez da beharrezkoa.

• Lidergo-esperientzia bioteknologian, osasun-teknologian edo oinarri 
teknologikoko startupetan (egokiena CEO edo CSO gisa, edo antzeko 

funtzioren bat betez litzateke), hasierako hazkundean, enpresen 
prestakuntzan edo irteera arrakastatsuetan izandako parte-hartzea 
frogatuta.

• Gaztelania eta ingelesa bikain menderatzea, eta negoziazio- eta 

komunikazio-trebetasun bikainak izatea (batez ere inbertitzaileekin eta 
bazkideekin).

• Ekosistema bioteknologikoan/farmazeutikoan ezarritako sarea, 
inbertitzaileetara, KOLetara eta industria arloko eragile estrategikoetara 
sarbidea izanda.

• Ikuspegi estrategikoa eta gauzatzera bideratutakoa.

• Komenigarria da arauzko plangintza (EMA/FDA) eta terapia aurreratuen 
edo biofabrikazioaren arloko merkataritza-testuingurua ezagutzea.

• Elkarlanera bideratutako mentalitatea, ahaleginak taldearekin 
elkarlanean lerrokatzeko gaitasun handiarekin, enpresaren misioa eta 

hazkundea ahalbidetzera zuzenduta.

Eskatutako esperientzia

• Zelula-hazkuntzarekin, espektroskopiarekin eta/edo bizitzako zientzien 

arloko ikaskuntza automatikoarekin trebatuta egotea, bereziki datuetan 
oinarritutako erabakiak hartzeak emaitza esperimentalak edo klinikoak 

babesten dituen testuinguruetan.

• Bioteknologiako, spin-off akademikoko edo startupeko enpresa bat 

merkaturatzen edo harekin batera zuzentzen esperientzia izatea.

• Automatizazioarekin, lab-on-chip teknologiekin edo biosentsoreen

integrazioarekin trebatuta egotea.

Interesatzen zaizu?Sartu hemen, mesedez.

Interesatzen zaizu? 
Sartu hemen, mesedez.

Funtsezko erantzukizunak

• Enpresaren ikuspegia eta ibilbide-orri estrategikoa elkarrekin 
definitzea eta gauzatzea. 

• Errendimendu handiko talde bat eraikitzea eta kudeatzea, batez 
ere negozioen, eragiketen eta elkarteen garapenean, eta I+Gren

nukleoa osatzea hazten jarraitzen duen heinean.

• Lehenengo erabiltzaileak, bezero estrategikoak eta industria-
bazkideak (farmazeutikoak, bioteknologikoak, CDMO) 

identifikatzea eta erakartzea.

• Aliantza estrategikoen, merkataritza-lankidetzen eta balizko 

lizentzia-akordioen garapena zuzentzea.

• Funtsak biltzeko ahaleginetan modu aktiboan parte hartzea, 
dirulaguntza publikoak, kapitalaren finantzaketa (arrisku-

kapitaleko sozietateak, aingeru inbertitzaileak) eta elkarte 
estrategikoak barne.

• Merkataritza-estrategia definitzea, prezioak, negozio-ereduak 
(adibidez, gailua + SaaS) eta balizko nazioartekotzea barne.

• Enpresaren finantza-alderdi guztiak zuzentzea, aurrekontuak, 

finantza-plangintza, aurreikuspenak eta txostenak egitea barne, 
kontularitzako eta finantzetako kanpoko bazkideekin elkarlanean.

• Teknologia arloko zuzendariarekin eta aholkulari 
espezializatuekin batera lan egitea arauzko ibilbide-orria 
definitzeko eta gauzatzeko lanean. 

• Berrikuntza teknikoak merkaturako prest dauden eskaintza 
bihurtzen laguntzea, produktua merkatura egokitzen dela eta 

merkataritza-potentziala duela bermatuz.

• Merkatura irteteko estrategian eta bizi-zikloaren plangintzan parte 
hartzea, I+Gtik merkaturatzeko trantsizioa babestuz.
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