
Resumen del perfil buscado

Buscamos un Director Ejecutivo (CEO) emprendedor para codirig ir la empresa junto con e l Director Técnico fundador. El CEO ser á 

responsable de impulsar el  desarrollo empresarial, la recaudación de fondos y la estrategia de salida a l mercado. Trabajando en estrecha 
colaboración, el CEO y el CTO darán forma y ejecutarán la visión estratégica global , traduciendo la investigación de vanguard ia en una 

solución comercial escalable con impacto

Oferta de empleo

CEO

PROYECTO PROSPECT BIOTECH
Nuestra misión es transformar la monitorización y optimización de los cultivos celulares mediante plataformas avanzadas de microbiorreactores, análisis 
espectroscópicos en tiempo real e interpretación de datos basada en el aprendizaje automático. El objetivo inicial se centra en la inmunoterapia avanzada y 
el desarrollo farmacéutico basado en células. Nuestra empresa ofrecerá una cartera de dispositivos fluídicos basados en chips, sensores de última 
generación, monitorización automatizada y servicios basados en datos diseñados para mejorar los resultados terapéuticos y acelerar la innovación 
farmacéutica. Con una sólida base tecnológica, estamos preparados para pasar del laboratorio al mercado.

Jornada Completa Donostia-San Sebastián Híbrida

Ir al proyecto

https://www.spri.eus/es/emprendimiento/prospect-biotech-analisis-en-tiempo-real-de-cultivos-celulares-mediante-luz/


Perfil

• Máster en administración de empresas, ciencias de la vida, 

ingeniería biomédica o campos relacionados. Se va lorará la doble 
formación científica y empresarial , aunque no es necesaria .

• Experiencia de liderazgo en b iotecnología, tecnología de la  salud, 
o startups de base tecnológica - idealmente como CEO, CSO, o 

funciones simi lares - con probada participación en el crecimiento 
inicial, la formación de empresas, o salidas exitosas.

• Excelente dominio del español y el  inglés, con excelentes 
habi lidades de negociación y comunicación, especialmente con 

inversores y socios.

• Red establecida en el ecosistema biotecnológico/farmacéutico, 

incluyendo acceso a inversores, KOLs y actores estratégicos de la 
industria .

• Visión estratégica y orientada a la ejecución.

• Es deseable que esté familiarizado la planificación reglamentaria 
(EMA/FDA) y el panorama comercial de las terapias avanzadas o 
la biofabricación.

• Mentalidad altamente colaborativa, con gran capacidad para 
alinear esfuerzos con el equipo en beneficio  de la misión y el 

crecimiento de la  empresa.

Experiencia requerida

• Fami liaridad con el  cultivo celular, la espectroscopia y/o el 

aprendizaje automático en ciencias de la vida, especialmente en 
contextos en los que la toma de decisiones basada en datos 

respalda los resultados experimentales o clínicos.

• Experiencia en el lanzamiento o codirección de una empresa de 

biotecnología, sp in-off académica o startup

• Fami liaridad con la  automatización, las tecnologías lab-on-ch ip o la 

integración de biosensores.

¿Personas interesadas? Por aquí por favor

¿Personas interesadas? 
Por aquí por favor

Responsabilidades clave

• Co-definir y ejecutar la visión y la hoja de ruta estratégica 
de la empresa. 

• Construir y gestionar un equipo de alto rendimiento, 
principalmente en e l desarrol lo de negocios, operaciones y 

asociaciones, complementando el núcleo de I + D a medida 
que sigue creciendo.

• Identificar y captar a los primeros usuarios, clientes 

estratégicos y socios industria les (farmacéuticos, 
biotecnológicos, CDMO).

• Dirigir e l desarrol lo de alianzas estratégicas, 
co laboraciones comerciales y posibles acuerdos de licencia .

• Participar activamente en los esfuerzos de recaudación de 

fondos, incluidas las subvenciones públicas, la financiación 
de capital (sociedades de capital r iesgo, ángeles 

inversores) y las asociaciones estratégicas.

• Definir la estrategia comercial , incluidos los precios, los 
modelos de negocio (por ejemplo, d ispositivo  + SaaS) y la 

posible internacionalización.

• Dirigir todos los aspectos financieros de la empresa, 

incluidos los presupuestos, la planificación financiera, las 
previsiones y la elaboración de informes, en colaboración 
con socios externos de contab ilidad y finanzas.

• Trabajar junto con el director de tecnología y asesores 
especia lizados para apoyar la definición y e jecución de la 

hoja  de ruta reglamentaria 

• Colaborar para traducir las innovaciones técnicas en ofertas 
listas para el mercado, garantizando la adecuación del 

producto al mercado y el  potencial  comercial.

• Participar en la estrategia de salida a l mercado y la 

plan ificación del ciclo de vida, apoyando la transición de 
I+D al lanzamiento comercial.
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