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buscas financiacion?

Te ponemos en contacto con inversores
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DESCRIPCION

Este curso experto provee a los asistentes de las herra-
mientas necesarias para la puesta en marcha de un ne-
gocio a través de la participacion de inversores priva-
dos.

Para ello, se dan a conocer metodologias gue ayudan a
la configuracion inicial de laidea de negocio, la identifi-
cacion de clientes, obteniendo una vision amplia de
las necesidades econdmico-financieras de un pro-
vecto emprendedor vy de las diferentes familias de in-
version capital riesgo disponibles segun el nivel de de-
sarrollo del proyecto

La formacion cubre las diferentes etapas de la creacion
de uUna nueva empresa; fase SEMILLA, fase ARRANQUE,
fase EXPANSION TEMPRANA, fase CONSOLIDACION-
ESCALADO.

Siendo su objetivo mostrar 1as caracteristicas de cada
fase, métodos de valoracion de startups, asi como las
necesiclades econdmico-financieras de cada una de las
etapas v las diferentes opciones, agentes capital riesgo,
existentes para lograr una posicidon econdmico- finan-
ciera adecuada, eg. CROWD-EQUITY, CLUBS DE
INVERSORES, REDES BUSINESS ANGEL, VENTURE
CAPITAL, PRESTAMOS PARTICIPATIVOS, SCR, BANCA,
PRIVATE EQUITY, MAB-MARF.

Asimismo, el curso se centra en el PROCESO DE
INVERSION (e.g. deal flow, elevator pitch, term- sheet,
due-dilligence, pactos de socios, seguimiento, exit) ce
cacla familia de inversion, describiendo los factores
Clave a tener en cuenta, tanto por parte los emprende-
dores como por los inversores.

Caracteristicas

El objetivo del Curso Experto en Capital Riesgo &
Startups es formar a emprendedores ¢ inversores
noveles a reflexionar v resolver las siguientes cuestio-
nes:

» /Enqueé etapa de desarrollo se encuentra mi pro-
vecto de emprendimiento?

- (Cudles la posicion econdmica-financiera adecua-
dateniendo en cuenta la etapa en la que se encuen-
tra mistartup?

- /Qué opciones de inversion y agentes capital
riesgo existen para conseguir una RosIcion econo-
mico-financiera dptima en cada etapa?

Elcurso estd dirigido a profesionales que actualmente estén, o
planeen involucrarse proximamente, en la creacidon de una
empresa ya sea cormo fundadores o coma inversores:

+  Personas emprendedoras, 0 equipos emprende-
dores empresariales, gue deseen adgulirir conocimien-
to en mecanismos de financiacion alternativa para sus
proyectos.

« nversores noveles guieren aprender a invertir en
empresas de nueva creacion.

El programa del curso ofrece tanto las bases tedricas, como
experiencias reales de inversores capital riesgo y emprende-
dores, talleres de reflexion individual v grupal para el au-
to-diagndstico cle retos vy necesidades, e intercambio cle expe-
riencias.

Este curso permite la obtencidn del titulo Curso Experto
en Capital Riesgo & Startups impartido por Mondragon
Unibertsitatea.

« JComo puedo elegir al inversor adecuado?
(Qué caracteristicas debo tener en cuenta?

« JQué claves debo tener en cuenta en fos procesos de
inversion de cacdla etapa?

« JQué es lo que valoran los inversores en cada etapa?
« ;Cuales son las practicas que las nuevas empresas que

han loagradlo crecer han empleado para llegar a ser mas
dindgmicas en cada una de las etapas?



PROCESO

Fase
Semilla

Sesion 3y Sesion 4
Easo Ventures
Seed Capital Bizkaia

Fase
Expansion
Temprana

Sesion 3y Sesion 4
Norgestion

Sesion1y Sesion 2

~ellow Funders

StartupXplore

Centro de Promocion Mondragon

Fase
Arranque

Sesion5y Sesion 6
Elkargi
Laboral Kutxa

Fase

Consolidacion
& Escalado



PROGRAMA

SESION O

SESION
INTRODUCTORIA

SESION 1

CARACTERISTICAS
Y NECESIDADES
FINANCIERAS DE
LA FASE SEMILLA

SESION 2

CASOS DE
INVERSORES EN
FASE SEMILLA

SESION 3

CARACTERISTICAS
Y NECESIDADES
FINANCIERAS DE

LA FASE ARRANQUE

SESION 4

CASOS DE
INVERSORES EN
FASE ARRANQUE

Taller. Reflexion individual y grupal
sobre retos y hecesidades de los
asistentes emprendecdores e inversores

Caracteristicas de un proyecto emprendedor:
descubrimiento de clientes contraste
de hipotesis desarrollo de Producto Minimo Viable

Familias de inversion y agentes:
CROWD-EQUITY

CLUBS DE INVERSORES
REDES BUSINESS ANGELS

Métodos de valoracion de startups gue facturan
poco o ho facturan

Proceso de Inversion
RED DE BUSINESS ANGELS

Ramon Molinero
Experto en Finanzas
en MU Enpresagintza

Nerea Gonzalez
Experta en Finanzas
en MU Enpresagintza

Ramon Molinero
Experto en Finanzas
en MU Enpresagintza

Nerea Gonzalez
Experta en Finanzas
en MU Enpresagintza

Nacho Ormeno
Cofundador-CEO en StartupXplore

Proceso de Inversion
CROWD-EQUITY

Caracteristicas de un proyecto emprendedor:
validacion de clientes.

Definicion de necesidades econdmico-financieras:

coste adquisicion cliente, live time value, proyecciones

de ingresos, gastos, etc.

Invitado especial: Mondragon Centro de Promocidn.

Proceso de Inversion FONDQO CAPITAL RIESGO
por EASO Ventures

Oscar Valles
Partner & CRO en FELLOW FUNDERS

Joseba Sagastigordia
Director of Business Development en
MONDRAGON

Jon Blazguez
enture Partner en
EASO VENTURES

Proceso de Inversion PRESTAMOS PARTICIPATIVOS
por Seed Capital Bizkaia

Oscar Ugarte
Director Gerente en
SEED CAPITAL BIZKAIA



PROGRAMA

SESION5

CARACTERISTICAS
Y NECESIDADES
FINANCIERAS

DE LA FASE
EXPANSION
TEMPARANA

SESION 6

CASOS DE
INVERSORES
EN FASE
EXPANSION
TEMPRANA

SESION 7

FASE )
CONSOLIDACION/
ESCALADO

SESION 8

CASOS DE
INVERSORES

EN FASE
CONSOLIDACION/
ESCALADO

Caracteristicas de un proyecto emprendedor:
Creacion de un proyecto escalable.

Planificacidon financiera a corto vy a largo plazo.

Familias de inversion y agentes:
SOCIEDAD DE GARANTIA RECIPROCA, BANCA

Proceso de Inversién SOCIEDAD DE GARANTIA
RECIPROCA, por Elkargi SGR

Ramon Molinero
Experto en Finanzas
en MU Enpresagintza

Nerea Gonzalez
Experta en Finanzas
en MU Enpresagintza

Amaia Jugo
Directora Territorial de Bizkaia en
ELKARGI SCGR

Proceso de Inversion BANCA
por Laboral Kutxa & Fondo Europeo de Inversiones

Caracteristicas de un proyecto emprendedor en fase
CONSOLIDACION/ESCALADO

Necesidades econdmico-financieras en fase
CONSOLIDACION/ESCALADO

Familias de inversidon y agentes:
PRIVATE EQUITY, MAB, MARF

Proceso de Inversion PRIVATE EQUITY,
por Norgestidn

Oscar Muguerza
Head of Business lbanking en
LABORAL KUTXA

Ramon Molinero
Experto en Finanzas
en MU Enpresagintza

Nerea Gonzalez
Experta en Finanzas
en MU Enpresagintza

Oscar Sanchez
Corporate Finance Managing Partner
en NORGESTION

Proceso de Inversion MAB
Asesor Acreditado, por Norgestion

José Antonio Barrena
Partner en NORGESTION



METODOLOGIA

Durante el curso se ofrecen tanto las bases conceptua-
les, como vivencias de inversores v emprendedlores, y
talleres de reflexion individual vy grupal.

Los espacios de aprendizaje con los que cuenta el pro-
grama son:

» Sesiones de formacidn conceptual: el chjeti-
VO es adguirir una base conceptual, metodologica
v de herramientas que facilitan la inversion v finan-
Clacion de startups.

« Comunidad de aprendizaje: irntercambio de
experiencias practicas por enticades referentes.

« Espacio de individual de reflexion: corres-
ponde con el espacio personal de cada participan-
Te para reflexionar v consolidar los  aprendlizajes
generados.

Entidades participantes

m LABORAL

Mondragon Facultad de
Unibertsitatea Empresariales

STARTUP°,XPLORE

4
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PRACTICIDAD

Formacion basada en un enfogue practico, con casos
reales y son profesionales del sector.
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NETWORKING

Posibiliclad de realizar contactos de alto rivel entre parti-
cipantes y docentes con diferentes perfiles profesiona-
les.

Q

TALLERES

Sesiones donde podras poner en practica 1o
aprendido mediante el trabajo en equipo.

ELKARGI s

\f EASO
j.i VENTURES

(Bizkaia

seed capital
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Inicio / Finalizacion Modalidad
16 Abril 2021 Presencial (Plazas Limitadas)
11 Junio 2021

Lugar de Imparticion
Duracion / Horarios Bilbao Berrikuntza Faktoria
9 sesiones
Vie 14:30-19-00 Precio

2000€
Idioma
Castellano Descuento del 30% sireservar tu plaza en el mes de febrero.

Descuentos adicionales del 10% adlicional para cleterminados colec-
Créditos tivos (socios de Elkargi, personas emprendedoras, personas relacio-
10 ECTS naclas con la Economia Social)
Persona de Contacto

Mireia lgarzabal
migarzabal@mondragon.edu
9437180 09

671440144

Mas Informacion
www.mondragon.edu/cursos/capital-riesgo-startups
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Mondragon
Unibertsitatea

Formacion para
Profesionales

Calle Uribitarte

Uribitarte Kalea 6
430010 BILBAO

www.mondragon.edu/profesionales
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